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Enti commerciali e non commerciali
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COMMERCIALITÀ/NON COMMERCIALITÀ art. 2195 c.c. e ART. 143 TUIR art. 79 commi 2 e 2-bis CTS

Impostazione generale Qualitativa Quantitativa

Criteri

Natura dell’attività (es. commerciale ex art. 

2195 c.c.) o presenza di «specifica 

organizzazione» in forma d’impresa

Raffronto tra ricavi e costi effettivi. I costi 

sono determinati computando (i) costi diretti; 

(i) indiretti; (iii) generali, ivi inclusi quelli 

finanziari e tributari

Attività non commerciale

Prestazioni di servizi (i) non rientranti nel 

2195 c.c. rese (ii) in conformità alle finalità 

istituzionali; (iii) senza specifica 

organizzazione; (iv) verso pagamento di 

corrispettivi che non eccedono i costi di 

diretta imputazione.

Se svolta a titolo gratuito o dietro versamento 

di corrispettivi che non superano i costi 

effettivi. 

Tolleranza margine attivo Non disciplinato

Surplus di ricavi ammesso (i) fino al 6% per 

ciascun periodo d’imposta e (ii) sempreché il 

margine positivo non si protragga per più di 

tre periodi consecutivi
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Riferimento normativo Oggetto Contenuto sintetico

art. 79, co. 2-bis CTS Commercialità attività di interesse generale

Le attività di interesse generale si considerano non 
commerciali anche se il surplus ricavi/costi resta 
contenuto entro il 6% e se il margine positivo non si 
protrae per più di tre esercizi consecutivi.

art. 80 CTS Regime forfettario ETS non commerciali
Regime forfettario per i ricavi da attività commerciali, 
con coefficienti di redditività a scaglioni: dal 7% al 17% 
per prestazioni di servizi; dal 5% al 14% per altre attività.

art. 86 CTS Regime forfettario APS e ODV
Le APS applicano un coefficiente del 3% e le ODV dell’1%, 
per la determinazione del reddito d’impresa in caso di 
adesione a tale regime forfettario.

art. 18, co. 1 e 2, d.lgs. 112/2017 Defiscalizzazione utili imprese sociali
Gli utili non sono imponibili se destinati a: (a) riserva 
indivisibile vincolata ad attività statutaria o (b) 
incremento del patrimonio.

art. 84 CTS Fiscalità ODV e enti filantropici
Attività specifiche decommercializzate per ODV e 
esenzione IRES sui redditi immobiliari (quest’ultima già 
operativa)

art. 85 CTS Fiscalità APS e SMS
Attività specifiche decommercializzate per APS e 
parzialmente per SMS e esenzione IRES sui redditi 
immobiliari per APS (quest’ultima già operativa)
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Gli Ets saranno tenuti a:

I. comprendere se un’attività è commerciale (art. 79, commi 2, 2-bis e 3)

II. comprendere se la propria qualifica è quella di Ets non commerciale o Ets commerciale (art. 79, 

commi 5 e 5-bis)

iii. determinare l’eventuale imponibile e le conseguenti imposte sul reddito

Art. 79 Disposizioni in materia di imposte sui 
redditi



ORDINE DEI DOTTORI COMMERCIALISTI 

E DEGLI ESPERTI CONTABILI DI LA SPEZIA

ORDINE DEI DOTTORI COMMERCIALISTI 

E DEGLI ESPERTI CONTABILI DI SAVONA

ORDINE DEI DOTTORI COMMERCIALISTI 

E DEGLI ESPERTI CONTABILI DI IMPERIA

“Non si può mai attraversare l’oceano se non si ha il coraggio di perdere di vista la riva”

Il dottore commercialista protagonista dell’innovazione sociale e dell’evoluzione delle imprese: una professione che non si ferma mai

Verso il Congresso Nazionale Genova 22-24 ottobre 2025

…

2. Le attività di interesse generale di cui all'articolo 5, ivi incluse quelle accreditate o contrattualizzate o 

convenzionate con le amministrazioni pubbliche di cui all'articolo 1, comma 2, del decreto legislativo 30 

marzo 2001, n. 165, l'Unione europea, amministrazioni pubbliche straniere o altri organismi pubblici di 

diritto internazionale, si considerano di natura non commerciale quando sono svolte a titolo gratuito o 

dietro versamento di corrispettivi che non superano i costi effettivi, tenuto anche conto degli apporti 

economici degli enti di cui sopra e salvo eventuali importi di partecipazione alla spesa previsti 

dall'ordinamento. I costi effettivi sono determinati computando, oltre ai costi diretti, tutti quelli 

imputabili alle attività di interesse generale e, tra questi, i costi indiretti e generali, ivi compresi quelli 

finanziari e tributari.

2-bis. Le attività di cui al comma 2 si considerano non commerciali qualora i ricavi non superino di oltre 

il 6 per cento i relativi costi per ciascun periodo e per non oltre tre periodi d’imposta consecutivi.

Comprendere se un’attività è commerciale



mai commerciale

commerciale in t+3

commerciale in t+1

L’art. 79 co. 2 bis: i tre periodi di imposta
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    Esercizio t  Esercizio t+1  Esercizio t+2  Esercizio t+3 

Attività Alfa  C100 R104  C100 R106  C100 R106  C100 R99 

Attività Beta  C100 R105  C100 R103  C100 R103  C100 R104 

Attività Gamma   C100 R108  C100 R99  C100 R98  C100 R101 
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5. Si considerano non commerciali gli enti del Terzo settore di cui al comma 1 che svolgono in 

via esclusiva o prevalente le attività di cui all'articolo 5 in conformità ai criteri indicati nei 

commi 2 e 3 del presente articolo. Indipendentemente dalle previsioni statutarie gli enti del Terzo 

settore assumono fiscalmente la qualifica di enti commerciali qualora i proventi delle attività di 

cui all'articolo 5, svolte in forma d'impresa non in conformità ai criteri indicati nei commi 2 e 3 

del presente articolo, nonché le attività di cui all'articolo 6, fatta eccezione per le attività di 

sponsorizzazione svolte nel rispetto dei criteri di cui al decreto previsto all'articolo 6, superano, 

nel medesimo periodo d'imposta, le entrate derivanti da attività non commerciali. 

5-bis. Si considerano entrate derivanti da attività non commerciali i contributi, le sovvenzioni, le 

liberalità, le quote associative dell'ente, i proventi non commerciali di cui agli articoli 84 e 85 e 

ogni altra entrata assimilabile alle precedenti, ivi compresi i proventi e le entrate considerate non 

commerciali ai sensi dei commi 2, 3 e 4 tenuto conto altresì del valore normale delle cessioni 

o prestazioni afferenti le attività svolte con modalità non commerciali.
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Comprendere se un ente è commerciale



La norma non prevede un “ampliamento” tout court del rendiconto per cassa, in quanto:

❖ da un lato, eleva il limite massimo degli ETS aventi possibilità di fare uso del rendiconto cassa dagli enti con componenti positivi 

di reddito “inferiori a 220.000 euro” a “non superiori a 300.000 euro”; e

❖ dall’altro lato, consente ai soli enti privi di personalità giuridica, fatta eccezione per gli ETS personificati con componenti positivi 

superiori a 60.000 euro, di farne uso

La Circolare del Ministero del Lavoro n. 6 del 9 agosto 2024 ha chiarito che prevale l’interpretazione letterale del testo dovendo 

considerare che “tutti gli enti del Terzo settore” con componenti positivi non superiori a 60.000 euro, indipendentemente dal fatto 

che siano o meno personificati, hanno la possibilità di adottare il rendiconto per cassa semplificato

new

In una prospettiva fiscale
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BILANCIO «ORDINARIO», art 13, co.1 CTS
MOD A

11
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BILANCIO «ORDINARIO», art 13, co.1 CTS
MOD B
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RENDICONTO PER CASSA, art 13, co.2 CTS
MOD. D

13

RENDICONTO PER CASSA in forma aggregata, art 13, co.2-bis 
CTS MOD. E (?)
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Analisi spese promiscue
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SIMULAZIONE CALCOLO 

COMMERCIALITA’

Una possibile simulazione di calcolo di commercialità
A) Costi e oneri da attività 
di interesse generale 1800   

A) Ricavi, rendite e 
proventi da attività di 
interesse generale 

1.910 

B) Costi e oneri da attività 
diverse 

345   B) Ricavi, rendite e 
proventi da attività diverse 

350 

C) Costi e oneri da attività 
di raccolta fondi 240   

C) Ricavi, rendite e 
proventi da attività di 
raccolta fondi 

300 

D) Costi e oneri da attività 
finanziarie e patrimoniali 35   

D) Ricavi, rendite e 
proventi da attività 
finanziarie e patrimoniali 

55 

E) Costi e oneri di 
supporto generale 160   E) Proventi di supporto 

generale 0 

Totale costi 2580  Totale proventi e ricavi   2.615 

    
Avanzo/disavanzo 
d’esercizio prima delle  
imposte (+/-)  

35 

    Imposte    65 

      Avanzo/disavanzo 
d’esercizio (+/-) -30 
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non commerciale

non commerciale

commerciale

Entrate non commerciali: 130 + 720 + 515 + 70 + 300 + 55 = 1.790

Entrate commerciali: 475 + 350 = 825

ripartizione costi con approccio aziendalistico 
(analitico)

A) Costi e oneri da attività 
di interesse generale 1800         

A) Ricavi, rendite e 
proventi da attività di 
interesse generale 

1.910 

       Quote associative 130 

Attività socio-assistenziale 700 29% 76 776  Attività socio-assistenziale 720 

Attività socio-sanitaria 880 37% 96 976  Attività socio-sanitaria 515 

Attività di formazione 220 9% 24 244  Attività di formazione 475 
       Erogazioni liberali 70 

B) Costi e oneri da attività 
diverse 345 14%    

B) Ricavi, rendite e 
proventi da attività 
diverse 

350 

Attività di ristorazione 345     Attività di ristorazione 330 

       Sponsorizzazione 20 

C) Costi e oneri da 
attività di raccolta fondi 240 10%    

C) Ricavi, rendite e 
proventi da attività di 
raccolta fondi 

300 

D) Costi e oneri da 
attività finanziarie e 
patrimoniali 

35     
D) Ricavi, rendite e 
proventi da attività 
finanziarie e patrimoniali 

55 

Oneri finanziari 35        

E) Costi e oneri di 
supporto generale 160     E) Proventi di supporto 

generale 0 

Totale costi 2580     Totale proventi e ricavi   2.615 

       
Avanzo/disavanzo 
d’esercizio prima delle  
imposte (+/-)  

35 

   
 

   Imposte    65 

            Avanzo/disavanzo 
d’esercizio (+/-) -30 
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non commerciale

non commerciale

commerciale

«Le spese e gli altri componenti negativi relativi a beni e servizi adibiti promiscuamente all'esercizio di attività commerciali e di 

altre attività, sono deducibili per la parte del loro importo che corrisponde al rapporto tra l'ammontare dei ricavi e altri proventi che 

concorrono a formare il reddito d'impresa e l'ammontare complessivo di tutti i ricavi e proventi…» (art. 144, co. 4, TUIR)

A) Costi e oneri da attività di 
interesse generale

1800
A) Ricavi, rendite e proventi 
da attività di interesse 
generale

1.910

Quote associative 130

Attività socio-assistenziale 700 72 772 Attività socio-assistenziale 720 28%

Attività socio-sanitaria 880 51 931 Attività socio-sanitaria 515 20%

Attività di formazione 220 47 267 Attività di formazione 475 18%

Erogazioni liberali 70
B) Costi e oneri da attività 
diverse

345
B) Ricavi, rendite e proventi 
da attività diverse

350

Attività di ristorazione 345 Attività di ristorazione 330

Sponsorizzazione 20

C) Costi e oneri da attività di 
raccolta fondi

240
C) Ricavi, rendite e proventi 
da attività di raccolta fondi

300

D) Costi e oneri da attività 
finanziarie e patrimoniali

35
D) Ricavi, rendite e proventi 
da attività finanziarie e 
patrimoniali

55

Oneri finanziari 35

E) Costi e oneri di supporto 
generale

160
E) Proventi di supporto 
generale

0

Totale costi 2580 Totale proventi e ricavi  2.615

Avanzo/disavanzo 
d’esercizio prima delle  
imposte (+/-) 

35

Imposte   65
Avanzo/disavanzo 
d’esercizio (+/-)

-30
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ripartizione costi con approccio AdE 
(analitico)

Entrate non commerciali: 130 + 720 + 515 + 70 + 300 + 55 = 1.790

Entrate commerciali: 475 + 350 = 825



ORDINE DEI DOTTORI COMMERCIALISTI 

E DEGLI ESPERTI CONTABILI DI LA SPEZIA

ORDINE DEI DOTTORI COMMERCIALISTI 

E DEGLI ESPERTI CONTABILI DI SAVONA

ORDINE DEI DOTTORI COMMERCIALISTI 

E DEGLI ESPERTI CONTABILI DI IMPERIA

“Non si può mai attraversare l’oceano se non si ha il coraggio di perdere di vista la riva”

Il dottore commercialista protagonista dell’innovazione sociale e dell’evoluzione delle imprese: una professione che non si ferma mai

Verso il Congresso Nazionale Genova 22-24 ottobre 2025

ripartizione costi con approccio 
aziendalistico (sintetico)

A) Costi e oneri da 
attività di interesse 
generale 

1.800     
A) Ricavi, rendite e 
proventi da attività di 
interesse generale 

1.910 

 

Costi da attività di 
interesse generale 

 75% 202 2.002*  Proventi da attività di 
interesse generale 

 

1.710 
      Quote associative 130  

      Erogazioni liberali 70  
 

Entrate non commerciali: 130 + 70 + 1.910 + 300 + 55 = 2.465

Entrate commerciali: 350 = 350

ripartizione costi con approccio AdE 
(sintetico)

A) Costi e oneri da attività di 
interesse generale

1.800 170 1970
A) Ricavi, rendite e proventi 
da attività di interesse 
generale

1.710
65%
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Grazie
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